SECRETARIA DE
EDUCACION PUBLICA

PFRIMER CICLO DE FORMACION

Primer cuatrimestre Segundo Cuatrimestre Tercer Cuatrimestre
INGLES | INGLES I INGLES 1
INGITR_| 5905 INGITR_|_ 5905 INGIILTR | 5-90-5

INTELIGENCIA DESARROLLO
VALORES DEL SER EMOCIONAL INTERPERSONAL
VASTR | 3453 INETR | 3453 DELTR | 3453
INTRODUCCION A LA INVESTIGACION DE COMERCIO
MERCADOTECNIA MERCADOS ELECTRONICO
INV-CV_| 6-105-6 INV-CV_| 5-105-6 COE-CV_| 4906

FUNDAMENTOS DE

ADMINISTRACION BASE DE DATOS DERECHO MERCANTIL

FUACV | 5906 BADCV | 4755 DEM-CV | 4906

INTRODUCCION A LA " INTRODUCCION A LA
ECONOMA ESTADISTICA CONTABILIDAD

INECV_| 5906 ESTCV_| 5906 INCTR_| 4755

MAPA CURRICULAR GENERICO

LIC. COMERCIO INTERNACIONAL Y ADUANAS.

METODOLOGIA DE LA INTRODUCCION AL

COMERCIO MEZOLA DE LA
INVESTIGACION INTERNACIONAL MERCADOTECNIA
MELCV_| 5906 ICLES | 5-105-6 MEM-CV | 51056

COMERCIALIZACION
COMERCIALIZACION LA CALIDAD ESTRATEGICA

MACCV | 5906 ADCCV_| 4906 COEES | 61056

COMPETENCIAS DEL PRIMER CICLO DE FORMACIGN

* Realizar estudios de mercado que permitan obtener Informacion actual a
través de métodos cualltativos y cuantltativos asf como anélisis de datos
estadisticos para comerclalizar blenes y/0 serviclos

* Elaborer estrateglas de mercadotecnla a partir del anélisis de los
resultados de la Investigacion de mercados y de las varlables que Integran
la mezcla de mercadotecnla para asegurar el posiclonamiento de blenes y/o
serviclos.

* Determinar las ventajas competltivas del bien y/o serviclo mediante el
anélisls comparativo de las caracteristicas de los bienes de competencia
directa para coadyuvar a consegulr la de las
necesidedes de la empresa y del mercado real y potenclal.

* Proponer la Innovacién y adecuaci6n de bienes y/o servicios a través del
anélisis de las usosy del para apoyar
la consolidacién en el mercado.

*» Determinar variables técticas y estratégicas de los bienes y/o servicios a
comercializar través del andlisis de los factores internos y externos que
impactan a la empresa para ser competitivos en el mercado.

» Elaborar planes de ventas de bienes y/0 servicios a través del anélisis del
proceso ini ivo para mantener e it las ventas de la
emprosa.

*» Determinar condiciones de compras ptimas a través del anélisis de los
factores internos y externos que impactan a la empresa para asegurar el
abastecimiento de la empresa.

» Elaborar planes de compras de bienes y/0 servicios a través de la
eJecucion de la normatividad aplicable y el anilisis del proceso
administrativo para optimizar las compras de la empresa.

'SEGUNDO CICLO DE FORMACION
Cuarto Cuatrimestre Quinto cuatrimestre Sexto cuatrimestre
INGLES IV INGLES V. INGLES VI
INGIV-TR | 5005 INGVTR | 5905 INGVITR | 5905
HABILIDADES DEL LELRE o
HAPTR | 3453 HAOTR | 3453 ETPTR | 3453
CONTABILIDAD DE CONTABILIDAD MERCADOTECNIA
cosTos FINANCIERA INTERNACIONAL
COCCV | 4755 COF-CV_| 61056 MEI-ES | 6-105-6
wssucon ¥ Econouin FNCENTO Y
DERECHO FISCAL INTERNACIONAL TERNACIONAL
LDF-CV_| 5906 ECLCV_| 5906 FFPES | 61056
MATEMATICAS " CONTROL
GEOGRAFIA
A PRESUP
FINANCIERAS ECONOMICA RESUPUESTAL
MAF-CV_|_ 5906 GEEES | 5906 COPCV_| 4755
PLANEACION ; DERECHO
ESTRATEGICA POLITICA MONETARIA INTERNACIONAL
PLECV | 5906 POM-CV | 5906 DELES | 5906
SISTEMA FINANCIERO INTRODUCCIGN A LA
ESTANGIA LogisTICA
INTERNACIONAL
120 horas SEN-ES | 5906 INES | 5906
ASOCIADO EN FINANZAS B
480 hrs.
| COMPETENCIAS DEL SEGUNDO GICLO DE FORMAGION
= Examinar los contables ales

comerclales de la empresa mediante su estudio y andlisis correspondientes
para determinar la mejor toma de decislones.

= Determinar el preclo de exportacién mediante el anélisis de los costos
fljos y variables que Impactan la exportacién para su aceptacion en el
mercado meta logrando las gananclas estimadas.

= Establecer las condiciones de Importacién y exportacién mediante la

de contratos para asegurar el cumplimiento de las

y de los en los
comerclales.
. las de pago de y de
blenes y servicios mediante el andlisis de las formas de pago para asegurar
el de las y de los
en los intercambios comerciales.
= Comparer las fuentes de fil iami i eir i

publicas y privadas a través de la identificacion de cada una de ellas para
tomar una mejor decision de financiamiento.

el mejor fil i las
de los I ieros y del proyecto o empresa para su
operacion
= Comparer log indi iCos que i las diferentes

entidades publicas y privadas nacionales e internacionales a través del
anglisis del sistema financiero para la viabilidad de la comercializacién de
bienes y/0 servicios con otros paises.

= Promover la comercializacién de bienes y/o servicios con otros paises a
través del andlisis de la politica econdmica nacional e internacional para
contribuir con la viabilidad de las transacciones.

SEGUNDA SALIDA LATERAL

TERCER CICLO DE FORMACIGN
‘Séptimo cuatrimestre Octavo cuatrimestre Noveno cuatrimestre
INGLES VI INGLES VIl INGLES IX
INGVILTR | 5905 INGVILTR | 5905 INGIXTR | 5905
COMERCIO
AMERICA EUROPA SUSTENTABLE
cones | 4755 COEES | 4755 coscv | 4755
EVALUACION Y REGULACION Y
P I
proceomIENTOS AOMNSTRACONOEL Coasreadon
RIESGO ARANCELARIA
PTAES | 4755 EARCV | 5906 RCAES | 5906
TNVESTIGACION DE
LogisTICA OPERACIONES DE COMERCIO CON ASIA, a
INTERNACIONAL TRAFICO AFRICAY OCEANIA g
LOLES | 4755 10TES | 5906 CARES | 4755
LEGISLACION DE
COMERGI0 EXTERIOR ENVASE Y EMBALAIE DERECHO ADUANERO
LCEES | 5905 ENECV_|_590. DEAES | 4755
ORGANISMOS DE
CONTROLY APOYO AL INTRODUCCION AL oot
COMERCIO DERECHO ADUANERO INTERNACIONAL
INTERNAGIONAL
OCAES | 4755 IDAES | 4755 ESN-ES | 5906
TRROGEY eeonAcon oF
ESTANCIA ComERGILES PLAN DE NEGOCIOS DE
INTERNACIONALES EXPORTACION
120 horas TACES | 5906 EPN-ES | 51056
TICENCIADO EN COMERCIO Y ADUANAS
80 hrs.

| COMPETENCIAS DEL TERCER CICLO DE FORMACIGN

« Selecclonar envase adecuado a través de la Identificacion de los tipo de
mercancfas para optimizar y eficientar los recursos de la empresa.

= Definir embalaje adecuado a través de la Identificacion de las estrateglas
de distribucion y los tipos de transportes para la proteccidn de la mercancia.
= Selecclonar los canales de distribucién a través del anélisis del mercado
meta para la optimizacién de los recursos y cumplimiento de los objetivos de
la empresa.

« Determinar los medios de transporte a través del andlisis de los diversos
tipos de transporte y para su tiempos y
costos.

« Interpretar las normatividades aduanales vigentes a través del estudio de
las Leyes: Aduanera, de Comerclo Exterlor y sus reglamentos y del Impuesto

General de y (LIGIE) y sus

i i para ol imi de los imi legales

= Elaborer la i i por medio de la

de los articulos aplicables para optimizar el tréfico de las mercancias al

ir del pais.

inar la clasificacion arancelaria aplicable mediante el anélisis @
interpretacién de la TIGIE y Legislacion de Comercio Exterior para el correcto
[despacho aduanero

* Gestionar despacho aduanal mediante la coordinacién de las actividades
entre la empresa, la aduana y el agente aduanal para las correctas
transacciones comerciales.

Universidades
Politécnicas




